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Pourquoi investir au Maroc

· Un marché en forte croissance.

· Du personnel jeune, qualifié et motivé.

· Faible coût de la main d’œuvre.

· Exonération d’impôt sur bénéfice pour chiffre d’affaire export pendant 5 ans.

· Garantie des retransferts des capitaux investis et des plus values.

· Libéralisation de l’économie et des échanges avec l’étranger. 

· Stabilité politique et totale sécurité.

· Stabilité monétaire ; système bancaire solide et discret. 

· Marrakech : une ville douce, idéale pour joindre l’agréable à l’utile.

· Une hospitalité à nulle autre pareille.

· Climat agréable toute l’année.

· 3 heures de vol de la plupart des villes européennes

Des potentiels énormes

· Des partenaires locaux pour distribuer vos produits sur un marché en plein développement.

· Associations dans des secteurs en forte croissance.
· Prise de participation dans des sociétés dynamiques.
· Sous-traitance d’ensembles ou sous-ensembles.
· Excellentes opportunités en termes d’acquisitions.
· Création de votre propre société ou filiale.
· Préparez votre retraite : des sites et des demeures au charme authentique, qui gagnent en   valeur  régulièrement.
Notre savoir-faire

· Une équipe pluridisciplinaire
· Des spécialistes par secteur d’activité
· Une mise en relation avec les meilleurs acteurs de votre métier

· Un réseau de conseillers spécialisés dans les domaines administratifs, juridiques, financiers et                                     fiscaux

· Une quinzaine d’années d’expertise dans le conseil aux entreprises, en stratégie-organisation, cession-acquisition et pilotage de projets dans tous secteurs d’activités.

· Maîtrise des différences de culture et des structures mentales.

·  Nous somme trilingues Français, Allemand, Arabe.

· Garantie de confidentialité.

· Après étude de votre cas et élaboration d’un cahier de charge précis, une semaine de rencontres ciblées, sur place, avec notre assistance.
NOTRE METHODOLOGIE

1- Vous réfléchissez au développement de votre entreprise ; vous recherchez de nouveaux débouchés ; faites-le 00 212 (0) 44 44 60 03 Tel et Fax.

2- Des coûts de production devenus trop élevés, des contraintes sociales excessives, vous incitent à externaliser vos productions et vos services. 

     Appelez-le 00 212 (0) 44 44 60 03 Tel et Fax.

3- Notre consultant-expert vous rend visite chez vous, sur place, pour saisir vos contraintes, comprendre vos besoins et cerner votre projet ; recherche d’un distributeur, d’un sous –traitant, d’un partenaire, constitution d’un réseau de vente, alliance, acquisition ou investissement.

4- A l’issue de ce rendez-vous vous recevez un cahier des charges précis, servant à l’élaboration du plan d’action au MAROC.

5- Validation du cahier de charges par vos soins avant démarrage de notre mission.

6- Mise en route de nos investigations au Maroc ; sélection des cibles, vérification de leur adéquation, qualité, fiabilité, et motivation. Seules sont retenues les meilleures, afin d’optimiser au maximum votre séjour.

7- Préparation du programme de rendez-vous pour entretien avec 4 à 6 partenaires potentiels, prévus du lundi au jeudi inclus.

8- La journée de vendredi est réservée au débriefing, choix de la solution retenue et ébauche de la suite des opérations. 

9- Un rapport de conclusion vous est adressé sous huit jours après votre retour, incluant nos suggestions et conseils.

10- Les frais de déplacement sur place (4X4 tout confort) et d’hébergement, sont pris en charge pour la 1ere personne. Pour votre confort, il est recommandé de ne pas venir à plus de 2 personnes.

11- Afin de bénéficier des tarifs de vol préférentiels, nous vous suggérons de   prévoir deux ou trois jours supplémentaires, qui vous permettrons de découvrir la Médina et la beauté des sites environnants, en 4X4 avec guide (en option).
Sur simple demande de votre part, nous vous proposons un entretien personnel, sur place,  chez vous, sans engagement.

[image: image1.jpg]

